


LE CLUB EN BREF

NOTRE HISTOIRE, NOS AXES D'INTERVENTION ET ACTIVITES

Le CAE est né du constat que seules 30% des TPE/PME franchissent le cap des trois ans d'existence, souffrant d'accés DEVELOPPEMENT COMMERCIAL FORMATION
insuffisant aux services a forte valeur ajoutée, dun manque de visibilité et d'un fort isolement entrepreneurial.

Cet axe vise a accompagner les membres dans le
développement de leurs activités et la croissance de leurs le CAE accorde une p|gce imertqnte au renforcement des

entreprises. capacités de ses membres a travers des webinaires,

Le Club facilite I'acces aux opportunités d'affaires, aux ateliers, masterclass et conférences gratuits ainsi que des
partenariats stratégiques, aux marchés, aux investisseurs formations & des tarifs accessibles.

et aux échanges commerciaux entre entrepreneurs
africains.

RESEAUTAGE PLAIDOYER

Le networking est au cceur de la dynamique du club.

Le CAE favorise les rencontres, les échanges et les
connexions entre entrepreneurs, investisseurs, décideurs et
partenaires. Ses rendez-vous conviviaux et professionnels

+300 13 18 09

Années
d'existence

Membres répartis Secteurs d'activités Pays représentés
dans tout I'Afrique représentés dans toute I'Afrique

Notre Mission: Mener des actions de plaidoyer

| pour soutenir la cause entrepreneuriale et
développer des opportunités économiques en

. - ; e Mali

Afrique, impulsé par le fonds dimpact Niger

: - Sénégal

Investisseurs & Partenaires (I&P). T

Nos Obijectifs: Soutenir les TPE/PME, .. ..o
développer les compétences, PromMouvoir surkinaFaso

Gh
\ léthique entrepreneuriale et valoriser les <l
R Gabon
réalités socio-économiques dfricaines & Togo
travers les activités des membres. i

Mauritanie

Tchad
Le plaidoyer constitue un levier essentiel pour défendre les

intéréts des entrepreneurs africains aupres des institutions
publiques, privées et internationales. En 2026, il se

matériaise principalement par le Forum Africain de
I'Entrepreneuriat.

Guinée

sont régulierement organisés pour briser la glace entre les
membres.

Cameroun

Ouganda L'EXpCl nSiOn depl.Iis 2025

Kenya = Stratégique -

Les origines 2018-2024
LE CLUB AFRICAIN DES ENTREPRENEURS SE VEUT EGALEMENT UN VERITABLE CADRE D’ECHANGES ET D’OPPORTUNITES A TRAVERS L'ORGANISATION D’UN FORUM

Notre Réseau: En 2025, plus de 300 entreprises | 2017
k} dans 18 pays dAfrique subsaharienne : |

agroalimentaire, santé, éducation, digital.. AT '

Madagascar

Notre Gouvernance: une AG souverdine et g

annuelle, rassemblant le Bureau Exécutif dont
\ le mandat est de 2 ans-et I'équipe de support Afrique du sud

technique, composée du délégué général, et

d'une Chargée de mission et un Chargé

communication

DEDIE AU DEVELOPPEMENT DU SECTEUR PRIVE AFRICAIN.

POURQUOI LE FORUM AFRICAIN DE L'ENTREPRENEURIAT ? PROGRAMME DES 2 JOURS, NOS PARTENAIRES ET KPIS

L'entrepreneuriat connait un essor remarquable en Afrique et joue un réle fondamental dans lacces des jeunes a des emplois
décents et dans le développement socio-économique des pays. Cependant, malgré un potentiel considérable, les entrepreneurs
font face a des défis majeurs qui freinent leur croissance et limitent leur impact.

80% 30%

Selon la BAD (2022), 80% des PME du continent Seules un peu plus de 30% des TPE/PME
éprouvent des difficultés a obtenir des financements passent le cap fatidigue des trois années

JOURI JOUR 2

Cérémonie de lancement Panels de discussion
Espace dexposition ouvert Espace d'exposition ouvert
Hub IA accessible Hub IA accessible
Sessions de présentation des institutions Rencontres B2B programmeées
financieres Cocktail de réseautage
e Ateliers de préparation de dossiers de Remise des prix du concours
financement Cérémonie de cloture & Livre Blanc
e Sessions de pitch (concours)
e Team Building CAE

aupres des banques et des investisseurs, en raison dexistence, souffrant d'un acces insuffisant
de criteres déligibilité stricts, dun manque de aux services a forte valeur ajoutée et d'un fort
garanties et dune  méconnaissance  des iIsolement entrepreneurial.

mécanismes de levée de fonds

LES 6 OBJECTIFS STRATEGIQUES

o

Renforcer |a \visibilité des ©  Faciliter l'accés aux financements Encourager les échanges entre 50 +l OOO 50 2 50

entreprlses africaines (tOUt grdce d des rencontres B2B avec entrepreneursl secteur financier

secteur confondu) via un banques, fonds dinvestissement et et décideurs politiques. Entreprises & institutions

Participants aux ateliers
thématiques

Entrepreneurs exposants Visiteurs attendus

espace d'exposition et de vente. business angels attendus financieres participantes

Aaux rencontres B2B

Promouvoir I'innovation via un Valoriser les membres du CAE & R Promouvoir l'utilisation de [I'1A
concours de business travers des avantages exclusifs pour améliorer la productivité \ /'

plan/pitch  valorisant  les non daccessibles aux autres des entrepreneurs grdce a un I Ru
projets a fort potentiel participants. hub |A ouvert d tous. I INVESTISSEURS SI m p 0 n Eq L4 lt,A B LE Entreprendre
& PARTENAIRES COTE DIVOIRE AFRICA

* EU-AFRICA
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